
U N I V E R S I T A T E  A  R O M Â N O -  A M E R I C A N Ă 

F A C U  L T A T E A   D E   M  A N A G E M E N T - M A  R K E T I N G

S P E C I A  L I Z A R E A   M A R K E T I N G

ZIUA ORA Grupa 304 Grupa 305

Sala 314 Psihosociologie organizaţională

Sala 313 Bazele managementului 

Sala 313 Psihosociologie organizaţională Sala 314 Bazele managementului 

12,00-13,20

13,30-14,50

Sala 524   BAZELE MANAGEMENTULUI 

O R A R U L cursurilor  şi seminariilor SEM.II AN UNIV. 2013/2014

ANUL I ÎNVĂŢĂMÂNT CU FRECVENŢĂ, SERIA B

L
U
N
I

9,00-10,20

10,30-11,50

 Sala 321  SISTEME INFORMATICE CU BAZE DE DATE PENTRU MARKETING 

Sala 321 STATISTICĂ  

12,00-13,20

13,30-14,50 Sala 315 Bazele marketingului Sala 327 Sisteme informatice cu baze de date pentru marketing 

15,00-16,20
Sala 327 Sisteme informatice cu baze de date pentru 

marketing 
Sala 312 Bazele marketingului

Sala 524   BAZELE MANAGEMENTULUI 

M

I
E
R
C
U
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13,30-14,50 Sala 312 Macroeconomie Sala 313 Limba engleză şi tehnici de comunicare II 

15,00-16,20

16,30-17,50 Sala 314 Limba engleză şi tehnici de comunicare II Sala 313 Macroeconomie M

I
E
R
C
U
R
I

Sala 321  BAZELE MARKETINGULUI 

J
O
I

Sala 321 PSIHOSOCIOLOGIE ORGANIZAŢIONALĂ 9,00-10,20

10,30-11,50

Sala 312 Statistică

Sala 312 Statistică

J
O
I

Sala 321 PSIHOSOCIOLOGIE ORGANIZAŢIONALĂ 

Sala 321 MACROECONOMIE 

12,00-13,20



U N I V E R S I T A T E  A  R O M Â N O -  A M E R I C A N Ă 

F A C U  L T A T E A   D E   M  A N A G E M E N T - M A  R K E T I N G

S P E C I A  L I Z A R E A   M A R K E T I N G

ZIUA ORA Grupa 309 Grupa 310 Grupa 311

10,30-11,50

12,00-13,20

13,30-14,50 Sala 312 Marketingul serviciilor Sala 313 Eficienţa investiţiilor Sala 314 Engleză pentru marketing II 

15,00-16,20 Sala 312 Engleză pentru marketing II 

12,00-13,20 Sala 314 Eficienţa investiţiilor 

13,30-14,50

15,00-16,20

10,30-11,50 Sala 318 Engleză pentru marketing II 

12,00-13,20 Sala 318 Tehnici de studiere a pieţei 

13,30-14,50

15,00-16,20 Sala 318 Tehnici de studiere a pieţei Sala 312 Eficienţa investiţiilor 

Sala 113 Marketingul relaţiilor cu clienţii 

Sala 318 Marketing internaţional 

Sala 318 Comportamentul consumatorului 

Sala 312 Marketing internaţional 

Sala 312 Marketing internaţional 

12,00-13,20

Sala 317 Comportamentul consumatorului 

Sala 317 Comportamentul consumatorului 

Sala 314 Marketingul relaţiilor cu clienţii 

Sala 314 Marketingul relaţiilor cu clienţii 

Sala 314 Marketingul serviciilor 

15,00-16,20

M
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Sala 523  MARKETING INTERNAŢIONAL  

16,30-17,50 Sala 318 Marketingul serviciilor 

O R A R U L cursurilor  şi seminariilor SEM.II AN UNIV. 2013/2014

ANUL II ÎNVĂŢĂMÂNT CU FRECVENŢĂ  2013/2014, SERIA B

L
U
N
I

Sala 321 EFICIENŢA INVESTIŢIILOR 

Sala AMF.2 MARKETINGUL SERVICIILOR 

Sala 318 Tehnici de studiere a pieţei 

Sala AMF.2   TEHNICI DE STUDIERE A PIEŢEI 

Sala AMF.2  COMPORTAMENTUL CONSUMATORULUI

J
O
I

9,00-10,20

10,30-11,50

Sala AMF.2 MARKETINGUL RELAŢIILOR CU CLIENŢII 

13,30-14,50



ZIUA ORA Grupa 318 Grupa 319 Grupa 320 Grupa 321

10,30-11,50 Sala 319 Comunicare şi relaţii publice 

12,00-13,20 Sala 111 Comunicare şi relaţii publice Sala 319 Politici comerciale

13,30-14,50 Sala 111 Politici comerciale Sala 319 Strategii de firmă Sala 315 Comunicare şi relaţii publice 

15,00-16,20

16,30-17,50 Sala 312 Comunicare şi relaţii publice Sala 315 Politici comerciale

9,00-10,20 Sala  313 Politici comerciale

10,30-11,50

12,00-13,20

13,30-14,50 Sala 317 Comunicare de marketing în limba 

engleză II

15,00-16,20 Sala 317 Strategii de firmă 

10,30-11,50
Sala 314 Strategii de firmă Sala 319  Strategii de firmă 

12,00-13,20

13,30-14,50

Sala 315 Marketing electronic 

Sala 315 Marketing electronic 

Sala 313 Business to business marketing 

Sala 315 Business to business marketing Sala 317 Gestiunea forţelor de vânzare 

Sala 315 Gestiunea forţelor de vânzare 
Sala 317 Business to business marketing 

Sala 314 Business to business marketing Sala 315 Marketing electronic Sala 317 Gestiunea forţelor de vânzare 

13,30-14,50

Sala 317 Gestiunea forţelor de vânzare 
Sala 313 Marketing electronic 

15,00-16,20

Sala AMF. 2 POLITICI COMERCIALE 

 Sala AMF.2  GESTIUNEA FORŢELOR DE VÂNZARE 

Sala 321    STRATEGII DE FIRMĂ 

Sala 312 Comunicare de marketing în limba 

engleză II

12,00-13,20
 Sala 522 COMUNICARE DE MARKETING ÎN LIMBA ENGLEZĂ II 

SALA AMF.2 COMUNICARE ŞI RELAŢII PUBLICE 

U N I V E R S I T A T E  A  R O M Â N O -  A M E R I C A N Ă 

F A C U  L T A T E A   D E   M  A N A G E M E N T  - M A  R K E T I N G

S P E C I A  L I Z A R E A   M A R K E T I N G

L
U
N
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Sala 321 BUSINESS TO BUSINESS MARKETING 

O R A R U L cursurilor şi seminariilor  SEM.II AN UNIV. 2013/2014

ANUL III ÎNVĂŢĂMÂNT CU FRECVENŢĂ  2013/2014, SERIA B

 Sala 321  MARKETING ELECTRONIC 

J
O
I

9,00-10,20

10,30-11,50
Sala 314 Comunicare de marketing în limba 

engleză II

15,00-16,20

M
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R
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Sala 313 Comunicare de marketing în limba 

engleză II


